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Pro společnost NOACK ČR (part of Barentz) hledáme kolegu/kolegyni na pozici: Sales 
Manager pro oblast potravinářské diagnostiky.  Na této pozici rozšíříte náš skvělý 

tým. 
 
Společnost NOACK ČR je marketingová a obchodní firma působící v České republice od roku 
1991. Jsme součástí mezinárodní skupiny NOACK GROUP, se sídlem v Rakousku, působící ve 
většině zemí střední a východní Evropy. Zastupujeme významné světové výrobce 
diagnostických souprav a přístrojů pro kontrolu potravin. 
Naše firma má také další oblast nabídky, a to jsou krmná aditiva. Dodáváme rychlé testy a 
analytické přístroje k detekci kontaminantů potravin a speciální půdy, umožňující výrobcům 
potravin i laboratořím rychlou kontrolu kvality produktů nebo surovin i hygieny prostředí. 
Našimi zákazníky jsou především průmysloví výrobci krmných směsí, integrované farmy, 
farmáři, ale také významné potravinářské závody i kontrolní laboratoře včetně státního 
dozoru. 
NOACK je soukromá firma a silná vazba na naše dlouhodobé dodavatele a partnery nám 
zaručuje pevné postavení v rámci našich aktivit na trhu. 
 
NOACK je součástí skupiny BARENTZ od roku 2020. Společnost Barentz byla založena v roce 
1953 v Holandsku. V současné době působí v 70 zemích v několika odvětvích: Human 
Nutrition, Pharmaceuticals, Animal Nutrition, Personal Care, Performance Materials. 
Více informací o společnosti naleznete na: www.barentz.com 
 
 
  
Vaše role: 
 
Prodej produktů společnosti z oblasti potravinářské diagnostiky stávajícím i novým 

zákazníkům z regionu Praha, Středočeský kraj, Jihočeský kraj, Plzeňský kraj, Karlovarský kraj, 

Ústecký kraj a Liberecký kraj. 

Péče o stávající i nové zákazníky – dostanete vlastní portfolio zákazníků, které si budete 

sám/sama rozšiřovat 

3 dny v terénu u zákazníků – především výrobní potravinářské společnosti, laboratoře, 

univerzity a zemědělské firmy  

Příprava nabídek, práce s interním systémem, administrativní příprava na schůzky 

Účast na konferencích, odborných školeních v mateřské společnosti ve Vídni 
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Jaké předpoklady splňuje úspěšný kandidát/ka? 
 
Prodejní zkušenosti a prokazatelné prodejní výsledky ideálně v oblasti potravinářství, 

zemědělství, chemie, mikrobiologie vítány, ale nejsou podmínkou 

Schopnost a ochota se intenzivně učit novým poznatkům, technické myšlení 

VŠ v potravinářském nebo příbuzném oboru 

Komunikativní angličtina 

Velmi dobré komunikační dovednosti, obchodní duch a “tah na branku” 

Chuť pracovat samostatně, organizovat si práci a pružně reagovat na požadavky zákazníků 

Týmovost, schopnost budovat vztahy i uvnitř týmu a společnosti, ochota učit se 

Ochota cestovat v rámci svěřeného regionu 

ŘP sk. B – aktivní řidič 

 
Proč NOACK? 
 
Společnost je velmi stabilní a zavedená s hlavním sídlem v Praze a možností pracovat z 

domova (z regionu) 

Velmi atraktivní ohodnocení a bonus odpovídající Vašemu výkonu 

Možnost odborného a osobního růstu, školení, individuální plán rozvoje 

Velmi důkladné zaškolení a podpora ze strany vedení společnosti 

Služební automobil i pro soukromé účely, notebook, telefon 

Stravenkový paušál 116 Kč/den, 5 dnů dovolené navíc, Multisport karta a benefitní program 

od Benefit Plus (Cafeterie), penzijní připojištění, příjemné zázemí kanceláře 

Velmi přátelský a fungující tým, kde naleznete podporu pro svoji práci i rozvoj. 

 

 
Máte zájem? 
 
Pokud Vás nabídka zaujala, prosím, neváhejte zaslat svůj životopis v českém a anglickém 
jazyce na radka.dvorakova@barentz.com. 
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